El comercio y las relaciones de poder en
Valladolid, siglo XVIII

Jorge Silva Riquer

La actividad comercial desarrollada en Valla-
dolid durante la segunda mitad del siglo XVIII
fue de gran importancia econdomica y social. Un
grupo de familias de comerciantes se convirtieron
en una casta que logro detentar parte del poder
social, via el ayuntamiento, durante los altimos
anos de la colonia.

A través del establecimiento de relaciones co-
merciales y de parentesco se cred una oligarquia
comercial tan fuerte e influyente que fue preci-
samente aqui donde se iniciaron las primeras
reuniones de conspiracion en contra de la admi-
nistracion colonial.

Estructura comercial

El comercio colomal y principalmente el de Va-
lladolid estuvo perfectamente dividido en cuatro
estratos: las tiendas de “géneros”, “gruesas” o
grandes; las tiendas ‘“mestizas”; las tiendas de
“pulperia” y las tiendas de “ordenanza”,

Las tiendas de ‘“‘géneros” se denominaban asi
porque vendian todo tipo de mercancias para el
vestido, el mantenimiento de casa y herramientas
para las haciendas. Este tipo de comercio man-
tenia grandes cantidades de mercancia, princi-
palmente de importacion, y en ellos era posible
encontrar cualquier tipo de ‘‘géneros” por mas
caros o finos que fuesen. Esta caracteristica es la
mas importante para determinar su clasificacion;
otra puede ser el “principal” invertido, que en

estos comercios fluctuaba por arriba de los 10
mil pesos. Por ejemplo, el inventario que se rea-
lizo en la tienda gruesa de Gutiérrez de los Rios
arrojo un total de 17 mil pesos.! Sus ventas las
realizaban al mayoreo, entendiendo por tal la
venta superior al medio real, y el crédito fue el
mecanismo mas importante para realizar sus pro-
ductos.

El segundo tipo de tiendas, las llamadas “mes-
tizas”, fueron denominadas asi porque vendian
tanto productos de importacion, o de cualquier
region de la colonia, como los productos mas ba-
jos, llamados de ‘“pulperia”. Vendian desde un
vestido de Europa hasta el sebo y el ocote que se
utilizaba en los arrabales de la ciudad; pero su
caracteristica principal es que vendian produc-
tos alimenticios. El capital invertido fluctuaba
aproximadamente desde los mil pesos como mi-
nimo hasta los 10 mil como maximo. Segun el
censo de 1792 habia 25 establecimientos de este
tipo y su area geografica era mas amplia que la
de las “gruesas”. No se encontraban dentro de
la plaza principal pero sus productos las ubicaban
en lugares cercanos al centro de la ciudad. Las
ventas se realizaban a través de arrobas, libras o
cuartillas, sus productos variaban en calidad y
sus ventas se realizaban al mayoreo. Por lo demas,
los comerciantes duenos de este tipo de tiendas
tenian gran influencia no sélo en la ciudad, sino
que controlaban o participaban en otros merca-
dos regionales. Asimismo participaban en forma
directa de las decisiones del Cabildo, y también
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controlaban varias tiendas por medio de sus ca-
jeros, estableciendo un monopolio encubierto y
bastante fuerte.

De estos dos primeros tipos de comerciantes
surgen los principales representantes vallisoleta-
nos que conforman la oligarquia regional, que no
solo controlo el comercio, sino también la pro-
duccion y la vida politica y social de la ciudad.

El tercer tipo de tiendas corresponde a las lla-
madas “pulperia”, “cacahuateria”, “mosquerito”
o “chicheria”. En ellas s6lo se vendian los pro-
ductos llamados pulperos: alimentos,aguardiente,
especies, sebo, ocote, entre otros.? La inversion
era minima, habia tendejones con 20 6 30 pe-
sos en productos. Este tipo de comercio operaba
de la siguiente manera: la primera venta siempre
se realizaba recibiendo un medio real y devolvien-
do como cambio una moneda llamada “tlaco”.
Este generalmente era de madera o cuero, tenia
el sello de la tienda y s6lo tenia curso en ella. El
valor del tlaco era de 1/4 de medio real y dado
que en estos comercios la venta era al menudeo,
esta moneda especial tenia mayor fluidez.® Las
ventas eran realizadas también a crédito, con lo
cual se cerraba un circulo sobre el consumidor
mas pobre. Por un lado las ventas condicionadas
por los tlacos y por otro el crédito, que se otor-
gaba de acuerdo al lugar de residencia, hacian que
el consumidor se viera forzado a seguir compran-
do en el mismo “mosquerito”. El crédito se otor-
gaba siempre a cambio del empeno de alguna
prenda y el préstamo nunca excedia el medio real,
por lo cual el tendero daba al cliente la mercancia
requerida y el cambio en tlacos de su tienda. Estas
tiendas se sustentaban en el comercio cautivo,
pero a su vez facilitaban el abasto de la gente que
carecia del dinero suficiente para satisfacer sus
requerimientos de alimento. Se localizaban en
los arrabales de la ciudad y su namero era consi-
derable, pues existian de 6 a 8 pulperias en la
misma manzana; hacia 1792, por ejemplo Valla-
dolid contaba con 30 “cacahuaterias’ registradas.
Para establecer una pulperia no se requeria de
mucho capital, de algan permiso y mucho menos
de un local. Bastaba con tener de 20 a 30 pesos
y comprar un poco de sal, cera, velas, ocote,
aguardiente y establecerse en un lugar fijo, para
poder vender los productos e irse haciendo de

clientes. Sin embargo, no hay que pensar que to-
das la pulperias eran modestas: los hermanos Or-
tiz de Sarate, por ejemplo, tenian dos pulperias
con 500 y 200 pesos cada una. Dentro de esta ca-
tegoria estan presentes comerciantes grandes
como José Antonio y Juan Francisco de Arriola
y José Cevallos, miembros del Cabildo que ocu-
paron los puestos de regidores honorarios.

El ultimo tipo de tienda es la llamada de orde-
nanza. Esta no se puede caracterizar por sus pro-
ductos, capital invertido o ubicacion. Mas bien
era una canongia que otorgaba la Corona para
no pagar impuesto sobre productos de pulperia
y asi poder surtir mejor a la poblacion. Esta for-
ma de exentar el pago de gravamenes al comercio
se hizo patente en 1786, cuando el virrey Conde
de Galvez mando disponer 6 tiendas de ordenan-
za para la ciudad de Valladolid.* La aplicacion
de esta prerrogativa de la administracion colonial
sobre el comercio se realizaba de acuerdo a las
necesidades politicas de cada region. Las tiendas
mestizas o pulperas que no eran consideradas de
ordenanza, si vendian productos de pulperia, eran
gravadas con el pago de 30 pesos anuales. El
cobro de este gravamen implicaba realizar un
padron a fin de tener un control sobre este tipo
de tiendas.

El consumo estuvo regido por dos tipos de
necesidades, una marcada por los requerimientos
de una poblacion mayoritaria y con caracter de
necesaria, y otra impuesta por necesidades super-
fluas pero no menos reales, debido al consumo
de articulos suntuarios por una minoria de la
poblacion.

El comercio, aunque regido por una necesidad
real de consumo, fue administrado de tal manera
que la oferta no superara a la demanda; fue con-
trolado y equilibrado, no tanto por la buena in-
tencion de los mercaderes o introductores, sino
mas bien en su propio beneficio. Se debra, por
una parte, cubrir las necesidades para evitar en-
frentamientos sociales, y por otra, mas impor-
tante aun, evitar la saturacion del mercado, que
imposibilitaria la realizacion de los productos.

Lograr un mercado regulado y bien abastecido
fue una de las principales preocupaciones de los
poderosos comerciantes, a partir de lo cual desa-
rrollaron y consolidaron su poder dentro del
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Cabildo, lugar donde se vivian las luchas mas
sordidas por alcanzar mayor poder e influencia
economica y politica. Esta instancia estuvo con-
trolada por los principales hacendados y comer-
ciantes. Las luchas sociales que se manifestaban
en el interior del Cabildo respondian a la necesi-
dad de crear o mantener la monopolizacion de la
actividad comercial, aunque en apariencia man-
tuvieran una supuesta neutralidad sobre activida-
des que controlaba otro comerciante.

Los comerciantes y el Cabildo

El Cabildo vallisoletano se transformo en la ins-
tancia que distribuia y controlaba las actividades
comerciales de los espanoles. Fue aqui donde la
oligarquia regional se adueno de la actividad pro-
ductiva de acuerdo al giro que manejo.

El Cabildo se integraba de la siguiente manera:
habia puestos que nombraba el Virrey y otros
que se elegian entre los ciudadanos; entre éstos
habia puestos permanentes y temporales. Los pri-
meros se otorgaban de acuerdo a la posicion so-
cioeconomica que tenian en la sociedad; asi, los
puestos permanentes eran de regidores perpetuos,
que mantenian un poder bastante grande dentro
del Cabildo, pues podian vetar o aceptar a los re-
gidores o alcaldes honorarios, puestos que dura-
ban solo 3 anos. Esto daba oportunidad a los
regidores perpetuos para apoyar a personajes li-
gados a sus actividades productivas, y asi, ejercer
mas presion al interior y obtener mayor beneficio
sobre la politica de abasto a seguir.

A finales del siglo XVIII, el Cabildo estuvo
integrado por miembros de las familias mas im-
portantes de la ciudad: Juan Manuel de Michele-
na, Isidro Huarte, Gabriel Garcia de Obeso, Juan
Bernardo de Foncerrada, Juan José Martinez de
Lejarza, Pedro de Alday, Manuel Gonzalez de Co-
sio, José Santiago de la Plata, José Antonio Calde-
ron, José Joaquin de Iturbide, entre otros. Ad-
ministraban el comercio de acuerdo a la moral
politica del momento: abasto suficiente y segu-
ro, sin saturacion del mercado, y precios que es-
tuvieran de acuerdo a ciertas condiciones sin que
se impidiera el consumo.’

De los comerciantes antes mencionados, los

mas representativos fueron: Isidro Huarte, arqui-
tecto y regidor alcalde provincial; Gabriel Garcia
de Obeso, regidor fiel ejecutor, quien ocupo el
puesto mas importante dentro de la politica co-
mercial ya que él dictaba los precios de los ar-
ticulos en el mercado; Juan José Martinez de
Lejarza, regidor honorario; Manuel Garcia Es-
trada y José Cevallos.

Cada uno de ellos se dedico al comercio en
diferentes modalidades. Isidro Huarte se inicio
en el mediano comercio y fue incrementando su
poder conforme adquiria propiedades agricolas.
Compro, entre otras, la hacienda de San Nicolas
de Jongo, gran productora de anil y, a través de
su segundo matrimonio con Ana Manuela Muniz
y Sanchez de Tagle, sobrina del obispo de Duran-
go Pedro A. Sanchez de Tagle, pudo controlar
toda la produccion diezmada de anil por el obis-
pado y asi pudo establecer tratos comerciales
con Ignacio Francisco de Iraeta, comerciante ex-
portador de la ciudad de México. Larelacion duro
14 anos y solo termind por la muerte de Iraeta
en 1798.¢

Por otro lado, Huarte participaba en las tres
categorias que existieron dentro del comercio
citadino. A través de una de sus tiendas surtia
las necesidades de su hacienda anilera y vicever-
sa, ya que la hacienda aportaba productos agri-
colas frescos que se vendian en la ciudad. Asi
pues, su actividad productiva era completa, pues
mantenia surtidas sus tiendas con toda clase de
productos, los cuales obtenia de sus nexos co-
merciales o de sus propias producciones, con lo
cual se estableci6 como un comerciante muy
fuerte que gozo de cierta independencia con res-
pecto a otros productores y mercaderes.

Otro caso muy significativo fue el de Gabriel
Garcia de Obeso, individuo dedicado nicamen-
te a la actividad comercial, sin participacion en
ninguna otra. Fue de los comerciantes mas gran-
des de la ciudad y su participacion dentro del
Cabildo lo demuestra, ya que ocupo el cargo de
regidor fiel ejecutor, el puesto mas importante
dentro de la actividad mercantil, pues era el que
controlaba y dictaba los precios de los articulos
que se expendian en el mercado: contaba con la
autoridad suficiente para castigar a cualquier
mercader, impidiendo que siguiera vendiendo.
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Garcia de Obeso introducia a Valladolid grandes
cantidades de productos ultramarinos, por cuenta
propia o por medio de algun introductor mayo-
rista. A través de este personaje se puede enten-
der mas claramente la participacion real de la
Iglesia en cualquier actividad productiva, ocupd
varios puestos dentro de los colegios eclesiasticos.
Pero a pesar de su poder economico y politico,
Garcia de Obeso se vio relegado por falta de sus-
tento social: le interesd6 muy poco la posesion de
propiedades rurales y eran éstas las que daban
prestigio y ascendiente social. Asi, cuando decide
contraer nupcias, es rechazado por no alcanzar
la condicion social de la novia, Mariana de Pere-
do y Agiiero, rica hacendada de la ciudad. Su
actividad comercial no fue suficiente. Finalmente
se casO con Luisa de Zarco y Serrano, hacendada
de Zamora, a quien si le interesaba emparentar
con un importante comerciante espanol de Valla-
dolid. Con esto, Garcia de Obeso pudo aduenarse
de propiedades rurales y ascender en la escala so-
cial de la colonia. El comercio, siendo una activi-
dad altamente lucrativa, daba, sin embargo, poco
prestigio social.”

Juan José Martinez de Lejarza se dedicé sola-
mente a la introduccion de mercancias a Michoa-
can, ocupando el puesto que alguna vez tuviera
Bernardo de Foncerrada y Montano. Durante el
siglo XVIII, estos dos comerciantes se dedicaron
a introducir en Valladolid productos ultramari-
nos. Martinez de Lejarza fue otro comerciante
que no se dedico exclusivamente al comercio
establecido en la ciudad. Aunque tenia su propia
tienda, su actividad principal fue la introduccion
de mercancias. En la feria de Acapulco que se
realizo en 1775, registrd un capital de 38,600
pesos, de los 51,110 pesos provenientes de Mi-
choacan.® Sus conexiones comerciales también
se extendian hacia Veracruz, donde asistia a las
ferias comerciales. Tuvo ahi tantos intereses que,
debido a sus giros comerciales, llego a poseer pro-
piedades en Jalapa. Al igual que los otros comer-
ciantes adquirié propiedades rurales que le dieron
prestigio social, fue dueno de las haciendas de
San Vicente Tipitaro y la Zanja.

Para finalizar, mencionaremos el caso del
comerciante José Cevallos. Participo en el con-
trabando de mercancias a través de otro mercader,

de Maravatio, llamado Manuel Garcia Estrada. Pa-
ra 1784, este ultimo era duefio, en Maravatio, de
dos tiendas mestizas con capital de 600 y 400
pesos respectivamente, y su cajero Tomas Pascual
Diaz declaré tener otra con 500 pesos, que lo mas
probable es que fuese también de Garcia. Era
dueno ademas de la hacienda de Apeo y del ran-
cho de Puaracha, que compro6 en 11 mil pesos. A
Manuel Garcia se le realizaron tres juicios por
contrabando. El primero en 1784, por un total
de 1,418 pesos, introdujo ropa y caldos. En 1791
se le detecto otro contrabando que consistia en
569 arrobas de algodon que sumaban 1,500 pe-
sos aproximadamente. El altimo juicio fue en
1794, por introducir 1,113 arrobas de lana, que
importaban un total de 3,757 pesos. El valor to-
tal de estos productos, detectados por la Real
Hacienda, era de 6,675 pesos y eran destinados
a José Cevallos en la ciudad de Valladolid.® El
contrabando, actividad penada por la adminis-
tracion colonial, era un negocio bastante lucra-
tivo donde participaban los comerciantes mas
importantes. Garcia Estrada pudo recuperar sus
mercancias pagando los impuestos correspon-
dientes. Este comerciante, como cualquier otro,
estaba metido en el contrabando, con lo cual
surtia su tienda y podia obtener mayor ganancia
y si ademas era apoyado por un prominente hom-
bre de la oligarquia regional, el negocio resultaba
ser completo.

La oligarquia comercial vallisoletana se puede
analizar mejor a través de las actividades especi-
ficas de estos mercaderes, quienes mantenian
controlado su radio de accion por medio de acti-
vidades especificas: el productor-comerciante, el
comerciante puro, el introductor-comerciante y
el comerciante-contrabandista, funciones impor-
tantes y representativas dentro de la élite comer-
cial de ese momento.

Las luchas al interior de esta clase comercial
eran bastante fuertes y sobrevivia el mas podero-
so. Huarte, Garcia de Obeso y Martinez de Lejarza
llevaban vantaja sobre Cevallos y Garcia Estrada
por su lugar dentro del Cabildo. Especialmente
Isidro Huarte, quien se consolidéo como el pro-
ductor-comerciante mas importante, ya que sus
nexos con la Iglesia y con comerciantes de la ciu-
dad de México lo transformaron en un empresario
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mercantil. No solo se dedico a exportar su anil,
sino que ayudo a administrar la hacienda de la
Parota, propiedad de los Michelena e importante
productora de afiil y de azlicar. Cuando muere,
en 1802, el balance de la compania de la Parota
arrojo un saldo a favor de 68,211 pesos.'® Este
distinguido personaje ocup6 el puesto de regidor
alcalde provincial y alcanz6 un poder considera-
ble. Cuando se otorgaron las ordenanzas segura-
mente participo en forma definitiva para conceder
esta prebenda, consiguio que una de sus tiendas
mestizas fuese declarada bajo este concepto. En
1792, afio en que se realizo otro padron para
verificar el pago del impuesto de productos de
pulperia, Huarte declar6 poseer dos tiendas mes-
tizas, una que no pagaba impuesto por ser de
ordenanza y otra que si pagaba y tenia un total
de 400 pesos invertidos en productos de pulperia.
En la segunda tienda el empadronador encontrd
mercancia por valor superior a los 4 mil pesos;
segun el encargado, Santiago Loperena, ésta se
iba a vender al por mayor, por lo cual no se debia
empadronar. Encontramos en el mismo padron
la Gnica tienda mestiza propiedad de Garcia de
Obeso, la cual expendia también estos productos
y pagaba su impuesto anual; el monto invertido
en éstos ascendia también a 400 pesos. De pul-
peria solo vendia tres productos: cacao, canela y
caldos.

Los comerciantes mas fuertes dictaban las
medidas proteccionistas de esta actividad de
acuerdo a los intereses prevalecientes en cada
region. Asi, las ordenanzas a las tiendas se otor-
garon a correspondientes encubiertos de grandes
comerciantes o personas nobles que habian “cai-
do en desgracia’’, como el caso de Juana Gertrudis
del Valle, que habia enviudado y cuya posicion
socio-econdmica habia venido a menos; las otras
dos fueron pulperias muy pobres propiedad de
Felipe Neri Gonzalez y de Ignacio Calvillo; las
ultimas tres eran la de Huarte y las de los herma-
nos Arriola.

La distribucion de los privilegios estaba de
acuerdo con la posicion social y el poder que po-
dian detentar los duenos, aunque en algunos
casos la moral politica, tan presente en esta ciu-
dad colonial, beneficié a personas que no tenian
ningln tipo de poder. Mantener vivo el mercado

y no agotar sus posibilidades de consumo eran
las inquietudes mas preocupantes de esa oligar-
quia comercial.'!

Volviendo a nuestro comerciante Isidro Huar-
te, vemos como el crédito funcion6é como medi-
da de “ayuda al consumidor”, ya que a través de
él los compradores con menos recursos podian
adquirir lo necesario para su subsistencia. Pero la
finalidad del crédito no fue precisamente la be-
neficencia, sino mas bien una forma de cireular
los productos que debido a la falta de moneda
legal se veian imposibilitados a realizarse como
mercancias. Asi, Huarte tuvo una tienda que se
dedic6 a vender dentro de la ciudad productos
a crédito, y no solo eso sino que surtia a tiendas
y clientes en otras regiones. Existe una lista que
informa de 300 deudores, que van desde el padre
Juan Palau, de San Luis Potosi, hasta gente de
escasos recursos, como Anastasia “la puestera”.
En la lista se encuentran empleados de Garcia
de Obeso y del segundo Conde de Sierra Gorda.
Las deudas iban desde un peso hasta mil y solo
de dependencias pérdidas arrojo un total de 6,141
pesos, cuando el capital invertido para ese ano
ascendia a 19,108 pesos.

Si comparamos esta tienda mestiza que se ubi-
caba en la calle de la Carcel, con la segunda que
se encontraba en el Portal de las Mercedes, vere-
mos una gran diferencia con respecto al capital y
sus créditos. En la tienda del Portal, el “principal”
era de 10,553 pesos, y en la de Huarte de 19,108;
la Ginica deuda que tenia la tienda del Portal era
la de un tal Zavala que debia 10,030 pesos, mien-
tras que la tienda de la Carcel tenia una lista de
300 deudores. El deudor Ginico no puede ser mas
que un correspondiente comercial que se dedica-
ba a vender las mercancias en diferentes regiones,
ya que en los padrones de tiendas analizados no
aparece como comerciante establecido.

La tienda del Portal de las Mercedes en 1804
registrd un aumento de capital, el cual ascendia
a 13,194 pesos, lo que significa que tuvo un cre-
cimiento aproximado del 15% anual en la inver-
sion. La raz6n de este aumento parece encontrarse
en que esta tienda hacia las veces de bodega y
servia para exportar o importar productos a otras
regiones: para 1792 esta tienda tenia almacena-
dos de 4 a 5 mil pesos en mercancias, ademas
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era la que surtia a sus haciendas de productos
de jarcia, sebos e implementos de labranza, entre
otros.!'?

Vemos como este mercader, igual que los de-
mas, realizaba sus operaciones comerciales siem-
pre dentro de las condiciones reales del mercado
regulado y bien abastecido, por lo cual obtenia
siempre el maximo beneficio posible, sin estran-
gular el mercado, lo que hubiera acarreado pro-
blemas sociales. Asi, estos comerciantes se man-
tenian dentro de la autoridad politica y con esto
podian manejar mejor las condiciones del mer-
cado, politica establecida y reconocida por la
misma colonia como “justa’.

La justicia que regia al mercado colonial, prin-
cipalmente al de Valladolid, consistia en que
primeramente se establecian los precios tope de
las mercancias, precios sumamente altos que ser-
vian para regular la venta diaria. Estos topes nun-
ca se alcanzaban y las mercancias se vendian
por debajo de esta tasacion. Con esto los consu-
midores obtenian un supuesto beneficio. Pero
los Gnicos beneficiarios de estas medidas eran los
comerciantes, que seguian obteniendo buenas
ganancias a través de su politica de precios jus-
tos.

La oligarquia regional controlaba perfectamen-
te toda la actividad productiva y con ello adquiria
una autonomia con respecto al poder central que
le permitia aplicar las politicas dictadas por esta
autoridad de acuerdo a sus condiciones especifi-
cas de poder. Esto, aunado a sus nexos con la
Iglesia michoacana que les conferia una autoridad
moral, cerraba un circulo bastante amplio y po-
deroso. Por un lado el control de la autoridad
civil a través del Cabildo, y por otro las relacio-
nes econdmicas que mantenian con la autoridad
eclesiastica, daban una posicion privilegiada a
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esta clase que monopolizaba toda la actividad
productiva.

Resumiendo, podemos decir que la actividad
comercial desarrollada dentro de Valladolid
respondia a necesidades concretas de poder y
alimentacion. Satisfacian los requerimientos ali-
menticios de una poblacion mayoritaria y las
necesidades suntuarias y de poder social de una
minoria espanola, de las cuales obtenian ganan-
cias considerables. Asi, la oligarquia comercial
vallisoletana se instauro, dentro del poder social,
como una clase rica y poderosa al extender sus
redes comerciales a todos los niveles sociales, al
establecer alianzas con el clero y al participar
dentro del abasto regional. Los comerciantes se
volvieron los miembros mas dinamicos de la eco-
nomia regional, que lo mismo incursionaban en
la produccion agricola, que en la introduccion o
contrabando de mercancias. Sus lazos comercia-
les se extendian conforme se desarrollaban sus
actividades. Entre todos ellos Isidro Huarte fue
el empresario mercantil mas representativo de la
sociedad.

Podemos afirmar que la actividad comercial
otorgaba una alta tasa de ganancia, una relacion
sociedad-comerciante bastante privilegiada y una
serie de apoyos eclesiasticos importantes que
apoyaban sus empresas mercantiles. Sin embargo,
para escalar en el ambito social requerian de un
sustento rural en que apoyar su status.

. . . los mercaderes y tratantes, de que se
compone en las Indias buena parte de la na-
cion espafiola se acercan mucho a la nobleza,
afectando su porte y tratamiento. .. puede
suponerse que en estas provincias por la
mayor parte el caballero es mercader y el
mercader es caballero.'?
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